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e Objetivos Principais:

O Analisar o contexto regulatério brasileiro

O Analisar os mecanismos utilizados por outros paises para conferir tratamento ao
impacto comercial de regulamentos técnicos, sanitarios e fitossanitarios

O ldentificar as barreiras regulatdrias enfrentadas pelas exportacdes brasileiras de
setores especificos

O Analisar os principais mecanismos utilizados por paises parceiros para a convergéncia /
cooperacao regulatoéria

O Avaliar a governanca em temas relacionados a convergéncia / cooperacao regulatéria
no Brasil

e Objetivos Adicionais:

O Agregar informacdes sobre o tratamento conferido pelo setor privado e governo
brasileiro em temas regulatdrios

O Ampliar o conhecimento sobre o tema de modo a embasar futuros pleitos da CNI




.. Estrutura Tr-ds![gjyhlo

e Analise do contexto regulatoério brasileiro

e Mecanismos utilizados por outros paises para conferir tratamento ao
impacto comercial de regulamentos técnicos, sanitarios e fitossanitarios

e Levantamento das barreiras regulatdrias enfrentadas pelas exportacoes
brasileiras de setores especificos

e Caracteristicas dos principais mecanismos utilizados para a convergéncia
/ cooperacao regulatéria e recomendacdes para a industria brasileira

e Analise de governanca

e Relatério final
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e Atores-chave do Setor Publico

O Anvisa: visa a seguranca de produtos para o consumidor. O foco de sua atuacao é o mercado
domeéstico.

o INMETRO: Caint fornece informacdes aos exportadores brasileiros sobre barreiras técnicas;
ajuda na parte técnica das negociacdes de cooperacdo/ convergéncia regulatoria.

O Casa Civil (Pro-Reg): esforcos para a promoc¢ao da coeréncia regulatéria no Brasil, por meio do
consenso sobre a criacao e efetividade dos regulamentos. Para tal, realiza consulta publica,
divulga informacdes e promove discussoes.

O MAPA: atua em questdes relacionadas as barreiras técnicas, sanitarias e fitossanitarias,
principalmente com os setores agricola e do agronegdcio. Apoia o setor privado com
informacdes sobre requisitos sanitarios e € o 6rgao regulamentador no Brasil.

O MRE: atua na parte diplomatica do processo de negociacao. Varios departamentos participam
dos dialogos, dependendo do pais com o qual se negocia.

O MDIC: DEINT/Secex analisa e planeja iniciativas de negociacdes sobre convergéncia /
cooperacao regulatoria.
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e Mecanismos utilizados por outros paises para conferir tratamento ao
impacto comercial de regulamentos técnicos, sanitarios e fitossanitarios

O UE: possui experiéncia com a harmonizacdo, cooperacdo e o reconhecimento mutuo
de normas técnicas para a formacao do bloco (ex. PECA).

Expertise € empregado nas negociacdes com os demais paises, seguindo instrumento de
abordagem para Barreiras Técnicas da Comissao Europeia

O EUA: utilizam varios arranjos para negociacdes que objetivam a cooperacdo
regulatoria.

OMC, mecanismos pluri e bilaterais (ex. dialogo DoC-MDIC) e iniciativas sob demanda do
setor privado, via USTR e TANC.

O Ameérica Latina: organismos como DIRECON (Chile), DGN (México) e SAE
(Equador) sdo os responsaveis por celebrar acordos relacionados a convergéncia
regulatéria no ambito externo, e por coordenar sistemas de normalizacao técnica e
avaliacao de conformidade no ambito doméstico.
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O

e U.E.: Politica Externa e Instrumento de abordagem para Barreiras Técnicas

Politica Externa da UE contra
Barreiras Técnicas

1° Interesses Comerciais

2° Interesses Politicos

3° Avaliagao da
Capacidade
Técnica/Regulatéria do
outro Pais

Escolha do Instrumento
mais Adequado

» Normalizacao Internacional

e Harmonizacao

* Reconhecimento de Equivaléncia

» Acordos de Reconhecimento Mutuo (ARM)

» Cooperacao Regulatoria

e Assisténcia Técnica
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e U.E.: Identificacao de Barreiras Técnicas pelo setor privado
Video | Legal notice | Contact | FAQ | English (en) -

TRADE
Ei
Market Access Database

European Commission > Trade > Market Access database

Home Report Export Barriers

 What's new?

For general contact form go to Contact page.

If you have encountered a specific trade barrier you can report your problems using the online form and we will analyse

Procedures and the situation and take appropriate action.
Formalities

Compulsory fields are marked with a '*'.

Contact person: *

SPS: Sanitary and

AR I Company or organisation: *

Services for SME Address or Registered Office: *

Import into the EU

| EU Tariffs

E-mail address: *

Telephone number:
Other Resources

Fax number:

Specify your type of company or organisation: ¥ | Association of SMEs
EU or National trade association
Larger Company
Other

Other organisation, please specify:

Select the third country (outside the 27 EU | Afghanistan
Member States) that you allege to be introducing | Al9eria
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e EUA: Auxilio do ITA a exportadores americanos para resolver uma barreira comercial

ENFORCEMENT AND COMPLIANCE SEARCH

m,m.-tl How We Help Eliminate Foreign Trade Barriers

If your company is facing a foreign govemnment trade barrier,

# Report a Foreign ITA specialists mobilize to take the following steps: b Get more information about
Trade Barrier Now! foreign trade barriers
Defini " b View trade agreements
Barrie = Form a case team Lo analyze problem, determine if b View Trade Agreements
trade agreement can be used as leverage, agres on Compliance Program
+ What is a Foreign astrategy and define success. brochure

Trade Barrier?

+ Foreign Trade p = 3
Ba"igr Examples * Team implements strategy, engaging the foreign

government to reduce or remove the specific trade

I :m " barrier. 5|

+ Trade Agreements A
Compliance * Team works with industry towards an optimal
Program solution, escalating as appropriate

+ How We Help A

Eliminate Foreign
Trade Barriers
Review Foreign
Technical
Regulations
Trade Agreements
Compliance
Attaches

Success Stories

-

Our teams have succeeded in resolving many cases on behalf
of U.S. companies and opening foreign market. Non-
successful cases may, if warranted, be referred to the Office
of the U.S. Trade Representative (USTR) and other U.S.
government agencies for possible formal dispute settlement
action (notably with the World Trade Organization).

v v

-

Using the Information You Submit

» By Region If our case team is able to overcome the foreign government
» By State trade barrier your company faced, we will ask your firm's
+ By Industry permission to use the case's success summary or a client

testimenial for publicity purposes. Please be aware that

Share Your Story! information which ITA collects from e-mail, forms and through
It : site registration may be viewed by various people within the

R i ITA and other Federal agencies actively involved with

m:. x international trade.

About TANC
Request a Speaker/
Interview
Internships
Partnerships

FAQs

Contact Us

Related Links

By Issue

v v

v v

LA S
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e EUA: notificacao de barreira comercial ao TANC

Report a Foreign Trade Barrier NOW!

The Department of Commerce's Office of Trade Agreements
Negotiations and Compliance (TANC) specializes in working
with U.S. businesses to remove unfair foreign government-
imposed trade barriers. If your business is facing such a
barrier, please fill out the form below.

¢ Report a Foreign
Trade Barrier Now!

¢+ What is a Foreign
Trade Barrier?

b Foreign Trade
Barrier Examples

| Removing BEEEN e

Company:*

* Mandatory Fields

1. Tell us who you are and how to reach you.

-

Trade Agreements
Compliance Address:* Please enter the address

Program P
How We Help
Eliminate Foreign

-

Telephone:*

Trade Barriers Fax:

¢ Review Foreign _—
Technical Email:*
Regulations Cc

-

Trade Agreements
Compliance
Attaches

Success Stories

-
=]

. Does this complaint involve:*

-

Imports INTO the US.  »

¢ By Region

¢ By State

¢ By Industry 3. Tell us in your own words the problem you are
b By Issue encountering or the question you have. Take as

much space as you need.*

-

Share Your Story!
¢ Program Results

About TANC

Request a Speaker/

Interview

Internships

Partnerships

FAQs

Contact Us

Related Links <4

-

vV ww

4. Tell us how you heard about us.*
Internet (identify site and search terms, if applicable) v

ENFORCEMENT anD COMPLIANCE SEARCH

¢ Get more information about
foreign trade barriers

b View trade agreements

b Get Updates On Technical
Requlation Changes
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Parceria Chile e U.E., informacdes online sobre regulamentos técnicos

ChilE'UE *"*':, UNION

EUROPEA

Mas Informacion, Mejores Negocios

-

Tionots ONlesae Amblookios Eopocs  Téotans Europce
<ee Portada Documentos de la Comision Nacional de
A Obstaculos Tecnicos
e I;er;uigilm; Ar.'r;hientales 24/07/10

Comision Nacional de Obstaculos Técnicos

Funciones y actividades de la Comision Macional de Obstaculos Técnicos

Contenidos (Doc Comision Macional pdf)

01/06M10
Puntos de Contacto Comision Nacional

Listado con los puntos de contactos que participan en la Comision Nacional de Obstaculos
Técnicos

Contenidos (Puntos de Contacto Comision TBT (08.10).pdf)

281106
Decree 77/2004 - english version

Requirements for the preparation, adoption and application of technical regulations and
conformity asscssment procedures

Contenidos (Decreto 77 inglés.pdf)

01/01/06
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e Enquete
O Questionario on-line com empresas de setores industriais selecionados.

O Dificuldades: tempo e desconhecimento sobre a area.

e Case Study

O Entrevistas com empresas individuais indicadas pelas associacoes
setoriais.
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e Questionario on-line

O Ferramenta Surveymonkey
https://pt.surveymonkey.com/r/projetobarreiras-cni-unotrade

\TIONAL
STRATEGY

Barreiras Regulatérias no Comércio Internacional

1. Bem vindo ao Questionario sobre Barreiras Regulatérias no Comércio Internacional

A CNI e aEmbaixada do Reino Unido no Brasil contrataram a UNO Trade para elaborar estudo com
objetivo de analisar: (i) o contexto regulatério brasileiro; (ii) os principais entraves regulatérios
enfrentados por determinados setores industriais brasileiros no comércio exterior; e (iii) os métodos de
convergéncia regulatéria mais utilizados por outros paises.

Nesse contexto, o presente questionario foi preparado com os seguintes requisitos especificos:
OBJETIVO:
Identificar as exigéncias regulatérias enfrentadas pela industria brasileira em suas exportacdes a fim de

analisar as estratégias disponiveis para minimizar os custos dessas exigéncias e aumentar, assim, a
competitividade da industria nacional no comércio exterior.



https://pt.surveymonkey.com/r/projetobarreiras-cni-unotrade
https://pt.surveymonkey.com/r/projetobarreiras-cni-unotrade
https://pt.surveymonkey.com/r/projetobarreiras-cni-unotrade
https://pt.surveymonkey.com/r/projetobarreiras-cni-unotrade
https://pt.surveymonkey.com/r/projetobarreiras-cni-unotrade
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e Secoes:
1. Apresentacao do Projeto
2. Informagoes preliminares: dados gerais sobre a empresa (4 questoes)
3. Dados sobre exportagoes: produtos comercializados e paises de destino (2 questoes)
4. Barreiras regulatorias no exterior: sobre as exigéncias que enfrentam (11 questdes)
5. Acesso a hovos mercados (3 questdes)
6. Apoio do governo brasileiro: assisténcia por parte de organismos do governo (1 questao)
7. Participacao ativa da empresa em negociacoes (1 questao)

8. InformagoOes gerais adicionais: dados aprofundados das empresas (9 questoes)

9. Informacgodes adicionais especificas para cada empresa (6 questoes) Opcionais

10. Comentarios, sugestoes e observagoes gerais




.. Case Study Tr.?![gjyljo

e Entrevistas nas empresas
e |ndustrias representativas selecionadas para cada setor

e Objetivos:
O Identificar os desafios enfrentados pelas industrias no passado sobre
qguestoes regulatorias
O Entender problemas especificos atuais
O |dentificar perspectivas futuras na area de convergéncia regulatéria




.: Resumo rﬁ‘J UNO
@ Trade Strategy Advisors

e A CNI quer colaborar com entidades setoriais para agregar
conhecimento e ajudar as empresas e o governo a alinhar os
esforcos.

e A pesquisa deve descobrir métodos novos e interessantes para
facilitar a abordagem de regulamentos técnicos para as
exportadoras brasileiras

e Convite a participacao da enquete.
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